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CORRIGE

DOSSIER N°1 : GESTION - COMPTABILITE

36 POINTS

Monsieur BERNARDIN a procédé a I’acquisition d’un hachoir .

1°) Monsieur BERNARDIN sait qu’il existe deux types d’amortissement, mais il ne connait pas exactement certains détails

permettant de les différencier. Complétez le tableau suivant : 8 POINTS
AMORTISSEMENT LINEAIRE AMORTISSEMENT
(OU CONSTANT) DEGRESSIF

En cas d’acquisition en cours
d’année, le temps a4 amortir la
premiére année se calcule-t-il en
jours ou en mois ?

En jours ou en mois (si le bien est
acquis le 1%)

En mois complets

En cas d’acquisition d’un
matériel en juin 2004, indiquer la
derniére année d’amortissement
si sa durée est de 4 ans.

2008

2007

Lorsque la mise en service de
Pimmobilisation a lieu quelques
jours apres la date d’acquisition,
a quelle date faut-il commencer
le plan d’amortissement ?

Date de mise en service

Premier jour du mois

Comment calcule-t-on le taux
d’amortissement ?

100 / nombre d’années

100 / nombre d’années x
coefficient dégressif

2°) Monsieur BERNARDIN vient de recevoir la facture correspondant a son acquisition (document 1).

Ce bien sera amorti de fagon linéaire sur 5 ans. Complétez le tableau suivant : 8 POINTS
EXERCICES VALEUR ANNUITES AMORTISSEMENTS VNC
D’ENTREE D'AMORTISSEMENT CUMULES (Valeur Nette
Comptable)
2pts 2004 1200.00 190.03 190.03 1 009.97
Ipt 2005 1 200.00 240.00 430.03 769.97
Ipt 2006 1200.00 240.00 670.03 529.97
Ipt 2007 1200.00 240.00 910.03 289.97
Ipt 2008 1 200.00 240.00 1 150.03 79.97
2pts 2009 1 200.00 49.97 1 200.00 0
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DETAIL DES CALCULS :

2004 : 200/5 =240

Du 17/03 au 31/12 : 289 jours accepté 290 jours
240/365 x 289 =190.03

de 2005 a 2008 :
1200/5 =240

2009 : 240 -190.03 =49.97

3°) Dans la facture TLMA (DOCUMENT N°1), le montant de la TVA apparait distinctement. 7 POINTS

a) Comment ce résultat a-t-il été calculé ?
1200.00 x (19.6/100) = 235.20 1 point

b) Pour Ientreprise « Au fin gourmet », s’agit-il de TVA collectée ou de TVA déductible ?
Justifiez votre réponse.

Il s’agit de TVA déductible car c’est une facture d’achat. 2 points

¢) Quels sont les deux taux de TV A applicables couramment dans votre profession ? Dans quels cas
s’applique chaque taux ?

Taux réduit : 5.5 % : alimentation 2 points
Taux normal : 19.6 % :
- Tout ce qui n’est pas alimentaire 2 points

- Les ventes a consommer sur place (prestations de services) y compris les fournitures de
repas avec personnel

4°) Le hachoir sera utilisé en moyenne 2 heures par jour. L’atelier de fabrication fonctionne 250 jours par an.
La préparation d’un nouveau plat nécessite 1’utilisation du hachoir pendant 10 mn. 7 POINTS

Calculez le colit du matériel a incorporer dans le prix de revient du plat. Complétez pour cela le tableau suivant :

Eléments Détails Montant

Co(t annuel du hachoir 240

Nombre d’heure annuel

d’utilisation 250 x 2 >00

Codt horaire d'utilisation 240/ 500 0,48
Colt du matériel a

incorporer dans le prix de &865(—12 0,08

revient du plat
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5°) Monsieur BERNARDIN souhaite créer un modéle de facture pour les clients de son entreprise. 6 points
a) Citez cinq mentions obligatoires devant figurer sur une facture. 5 points

* I’entéte : nom, adresse du vendeur (+ forme de la société et montant du capital le cas échéant) + numéro
d’immatriculation au RM ou au RCS (N° SIRET et code APE facultatifs)

* ]a date de la facture

* ]le mot « facture » ou le mot « doit »

* la désignation du client : nom et adresse

* détail de la facturation : quantité, dénomination précise, prix unitaire HT, réductions, TVA, totaux HT et TTC

* la date du réglement

* le CGA : si le vendeur est adhérent a un CGA (centre de gestion agréé), il est obligé d’indiquer qu’il accepte le
paiement par chéque

b) Combien de temps Monsieur BERNARDIN doit-il conserver ses factures d’achat ou les doubles de
ses factures de vente ? 1 point
10 ans

DOSSIER N°2 : TECHNIQUES COMMERCIALES 24 POINTS

Monsieur BERNARDIN sollicite votre aide dans le processus de commercialisation de ses nouveaux produits.
1°) L’équipe de vente du magasin a remarqué que les clients posent de plus en plus souvent des questions sur la
composition des produits, la provenance des mati¢res premiéres, la qualité de ces matiéres premiéres, etc etc ...
Monsieur BERNARDIN s’est donc procuré de la documentation sur les signes distinctifs de qualité (voir
DOCUMENT N°2). 10 points

a) Proposez une définition de la qualité. 2 points
La qualité est I’aptitude d’un produit a satisfaire les attentes de la clientele.

b) Quelle est la signification des termes suivants ? 6 points
1) Cahier des charges : régles précises (de fabrication, d’élevage ...) préalablement fixées.

2) Tragabilité : Documents permettant a tous les intermédiaires d’un circuit (du producteur au
consommateur) de retrouver 1’ origine du produit.

3) Homologation : Approbation d’une convention par I’autorité qui délivre le label, qui lui
confere la force exécutoire.
c) D’apres cette documentation, pourquoi les consommateurs ont-ils du mal a se repérer parmi tous les
signes distinctifs apparaissant sur les produits ? 2 points

Les fabricants, les producteurs ont tendance a multiplier des inscriptions rassurantes sur les produits, méme si ce
ne sont pas des labels ou des appellations officiels.
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2°) Monsieur BERNARDIN choisit finalement de commercialiser des volailles « label rouge ». Il s’agit donc
maintenant d’en informer la clientéle. 12 points

a) Citez deux actions de communication qu’il pourrait mener dans le point de vente puis deux autres
actions qu’il pourrait mener hors du point de vente. 8 points

Dans le point de vente : ~ * dégustation
* affichage explicatif du label

Hors du point de vente :  * publicité radio
* prospectus boites aux lettres
b) Citez au moins deux arguments qu’il faut mettre en évidence dans ces actions de communication.
1*" argument : la gqualité certifiée par un label 4 points

¢ . A c . A
2°™ argument : assurer que ce produit est siir pour la santé du client, pour son bien-étre ...

3°) Monsieur BERNARDIN a aussi consulté le site Internet de 1'INPI (voir DOCUMENT N°3) car il envisage
de commercialiser une partie de sa production sous une marque.

2 points
a) Que signifie le sigle INPI ? 1 point
Institut National de la Propriété Industrielle
b) A quels organismes peut-on s’adresser pour déposer une marque ? 1 point

Soit a I'INPI directement, soit au greffe du tribunal de commerce.

~

DOSSIER N°3 : MATHEMATIQUES APPLIQUEES 20 POINTS

1°) Votre chef d’entreprise s’est procuré des statistiques nationales sur la vente du nouveau produit qu’il souhaite
commercialiser :

5 points
POINTS 2001 2002 2003
DE nombre nombre nombre
VENTE de kg %o de kg %o de kg %o
vendus vendus vendus
Grandes 23 % 34 % 18
surfaces 3000 0.5 pt 4100 0.5 pt 3249
fes 50 % 5500 10 288.5
Détaillants 6 500 0.5 pt 0.25 pt 45 0.5 pt 57
. 27 % 21 % 4 512.5
Grossistes 3500 0.5 ot 2 550 0.5 ot 05 ot 25
13 000 100 % 100 %
TOTAUX 0.5 bt 100 % 12 150 0.5 ot 18 050 0.25 bt

a) Compléter le tableau.

b) Construire un diagramme 2 batons sur la feuille de papier millimétré, représentant les quantités vendues par
catégorie de point de vente et par année. 3 points

(1 pt par année)
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détaillants.
2000-2001 : (5 500 -6500) x 100/ 6 500 =- 154 % 1 point
2001-2002 : (10 288.50 - 5 500) x 100/5 500 = + 87.1 % 1 point

2°) Calculer les évolutions annuelles, en pourcentage, des ventes du nouveau produit de 2000 & 2002 chez les

3°) Le prix de revient au kilogramme de ce nouveau produit fabriqué par vos soins serait de 7,90 €.

a) Quel sera son prix de vente hors taxe sachant que le chef d’entreprise vous impose un taux de

marque de 30 % ? 2 points
en € en %
prix de revient 7.90 100-30=170
marge commerciale 30
prix de vente HT 7.90x 100/70=11.29 100

b) Quel sera son prix de vente TTC (taux de TVA : 5,5 %) ?
11.29x 1.055=11.91 1 point

% sur le prix de vente de tous les plats préparés.

Actuellement, les différents produits de ce rayon sont :

4°) Le chef d’entreprise s’est apercu d’une désaffection de ses clients vis-a-vis du rayon « plats préparés ». Il
vous demande d’étudier d’un point de vue financier la possibilité d’organiser une semaine promotionnelle : - 10

PRODUITS PRIX DE VENTE TTC ACTUEL VENTE HEBDOMADAIRE
COuscous 6 € la part 20 parts
couscous royal 10 € la part 15 parts
lasagnes 6,50 € la part 15 parts
hachis parmentier 6,25 € la part 20 parts
cassoulet 7 € 1a part 25 parts
€0q au vin 8 € la part 15 parts
bouchées a la reine 3 € la piece 50 piéces
coquilles poisson 4 € la piece 40 piéces
coquilles saumon 5 € la piece 30 pieces

Le prix de vente des produits de ce rayon sont fixés en tenant compte d’un taux de marge de 25 % (marge
commerciale en % par rapport au cofit d’achat) et d’un taux de TVA de 5,5 %.

a) Calculez la marge totale (

en €) dégagée actuellement chaque semaine par ce rayon.

1 point
PRODUITS CHIFFRE D’ AFFAIRES TTC ACTUEL
couscous 6x20=120
couscous royal 10x 15=150
lasagnes 6.50 x 15=97.50
hachis parmentier 6.25x20=125
cassoulet 7x25=175
coqg au vin 8x15=120
bouchées a la reine 3x50=150
coquilles poisson 4 x40 =160
coquilles saumon 5x30=150
TOTAL 1 247.50
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Calcul du prix de vente HT : 1 247.50/1.055 =1 182.46

1247,50 x 0,90 = 1 122,75 (recette TTC)
1122,75 x 1,055 = 1 064,22 (recette HT)
1 064,22 — 945,97 = 118,25 (marge)

(118,25 -236,49) x 100/212,84 =-50 %
La marge baisse de 50 %

EN € EN %
COUT D’ACHAT 945,97 100
MARGE COMMERCIALE 236,49 25
PRIX DE VENTE HT 1182.46 125
La marge commerciale est de 236,49 € 3 points

b) si les prix de vente TTC baissent de 10 %, calculez la marge totale (en €) qui serait dégagée
chaque semaine par ce rayon sachant que le coiit d’achat reste identique. 2 points

¢) Quelle est I’évolution de la marge en % ? 1 point
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